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TaeguTec vill oka foretagens

produktivitet over hela varlden

Kontakta Magnus Torell fér mer information.
0371-343 48, verktyg@smv.se, verktyg.smv.se

Med en gedigen kunskap och erfarenhet av verktyg

for skdrande bearbetning méter TaeguTec marknaden |
Skandinavien. SMV Verktyg i Smalandsstenar ar generalagent
for leverantoren i Sverige och genom sitt systerbolag Svea
Maskiner i Norge har man dven ensamréatten dar.

— An sé linge 4r vi bara i nyborjarskedet men framtiden

ser mycket lovande ut. | sédra Sverige var vi inte alls
representerade tidigare men nu okar vi stort speciellt dar, sdger
Kenneth Persson, sdljare pa SMV Verktyg AB.

— TaeguTec kommer med flera nyheter 2017, ndgot som ser
véldigt intressant ut!

Nagra av dessa nyheter presenterade Chuuk Kang,
marknadschef for TaeguTec i Europa, ndr han holl i en
produktutbildning for sdljarna i Norge och Sverige i Hestra i
slutet av forra aret.

TaeguTec dr vdrldens dldsta hardmetallféretag. Féretaget
grundades 1916 i Daegu i Sydkorea. Tidigare var det kdnt som
Korea Tungsten company men numera ingdr TaeguTec som

en del i IMC-gruppen, som dgs av det amerikanska foretaget
Berkshire Hathaway.

— TaeguTec arbetar mycket med forskning och utveckling av nya
produkter. Vi vill hjdlpa vara kunder &ver hela vérlden att dka
sin produktivitet och det ska de kunna géra genom att anvanda
vara verktyg, sager Chuuk Kang.

Han har en ndra relation med siljarna pa SMV Verktyg.
Nar de dr ute hos ett foretag ddr det kanske dyker upp en
fraga eller en fundering angdende ett problem, da kontaktar de
Chuuk Kang for hjdlp direkt.

— Jag finns tillgdnglig for dem och jag hjélper till s mycket jag
kan sd att de kan etablera sig starkare har pa den svenska
marknaden. Sverige dr ett valdigt hogkvalitativt land. Samtidigt
ar det en tuff marknad pa grund av vara konkurrenter som ar
extra starka har.

Kenneth Persson, siljare pa SMV Verktyg, instimmer.

— Vara konkurrenter dr stora och det dr svart att komma med
nagot nytt. Men cirka 90 procent av de produkter vi provar
ute hos kunderna far vi fortsdtta med. Det géller bara att fa
chansen att visa vad vi kan gora.

— Var prisbild dr dessutom bdttre eftersom vi inte har riktat

in oss pa de stora féretagen utan jobbar mer mot sma och
medelstora foretag.
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Vidare ndmner han TaeguTecs imponerande verktygs-
program nar det kommer till hardmetallkvalitéer, som en av
leverantdrens stora férdelar.

— Dessutom har vi en lang erfarenhet inom omraden som
borrning, svarvning och frasning.

Kenneth Persson och hans séljarkolleger triffas ett par ganger
om aret for utbildning, presentation av nyheter och utbyte av
erfarenheter.

— Det dr nyttiga utbildningar och triffar. Dessutom ar det
viktigt med kdnnedom om vdra kunder och vad de behdver,
sdger sdljaren Bjorn Gullicksen.

Sdliarna pa SMV Verktyg AB i Smdlandsstenar tillsammans med
dgaren Magnus Torell och Chuuk Kang frén TaeguTec. Overst frdn
vdnster: Bjorn Gullicksen, Tony Kuzele, Robert Kosak och Kenneth
Persson. Nederst fran vdnster: Roger Nyman, Chuuk Kang, Magnus
Torell och Leif Kax.

Chuuk Kang, marknadschef fér Taegulec i Europa, har en
regelbunden kontakt med SMV Verktyg och finns till hands om
till exempel sdliarna och deras kunder i sin tur har frGgor om
TaeguTecs produkter.
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